Optimalizace nakladi( a optimalizace zisku

Kapitalisticka ekonomika dneSniho typu stoji na tfech zakladnich pilitich, kterymi jsou sobectvi,
chamtivost a pycha. Sobectvi znamena hledét si svého, coz vytvari chovani, kdy clovéka v podstaté
nezajima Zivot druhého ¢lovéka. Chamtivost ze sobectvi vychazi a vytvari chovani, kdy ¢lovék
vyuZziva a dokonce zneuziva druhého clovéka, a to casto do maxima moZznosti a do extrému. Pycha,
je nejhorsi ze vSeho, a znamena to, Ze pySny Clovék chce byt néco vic nez ostatni lidé, a kdyz
pijdeme do extrému, tak pycha vytvari nejhorsi chovani vii¢i druhému clovéku: zavist, nenavist,
pomstu, vrazdy, valky, hlad a utrpeni druhych.

Dnesni globalné propojené ekonomiky, které stoji na téchto pilifich, tak zasahuji do Zivota drtivé
vétsiny lidi zptisobem, ktery nenici Zivoty jen ostatnich lidi, ale i Zivoty podporovatelt téchto
ekonomik. Lidé, ktefi vytvareji dneSni ekonomicko-pravni a jina pravidla, timto stoji sami proti
sobé.

Obchod je, byl a vZdycky bude osobni zaleZitost. I kdyby Fizeni obchodu, tedy Fizeni prodejt a
nakupti, prevzaly pocitace nebo jina technika, bude to lidsky faktor tviircti téchto pocitacovych a
jinych systémd, ktery se nakonec do obchodovani promitne. A to je divod, ktery vede opét k
osobnostnimu rysu obchodovani.

Staci jen si pomyslet, jakym zptisobem lidé predevsim nakupuji zboZi. At’ uz je to jidlo pro rodinu,
véci pro déti, obleceni pro sebe nebo blizkého ¢lovéka, auto, dim, sluzby holice nebo kadernice,
elektroniku pro rodinu nebo pro sebe, atd. KaZdy nakup kaZdého jednotlivého zboZi a sluzby je
osobni rozhodnuti, které je jedinecné a neopakovatelné a ovliviiuje ho spousty faktort, které ani
nelze ekonomicky pojmout. Obchod je osobni zéleZitost, je o emocich a emoce nelze (alespor
prozatim) nijak pfesné matematicky ani definovat, ani spocitat.

Sobectvi, chamtivost a pycha ma hodné co délat s city lidi. Vytvareji emoce, které jsou destruktivni.
Kapitalistické zfizeni, které je vystaveno na téchto emocich je tedy zlé a povede ke zlu a destrukci.
Ostatné to miZeme vidét na dneSnim vyvoji ve svété. Co se déje? Zlo.

Nastésti nejsou vSichni lidé stejni. Jsou lidé, a je jich hodné, ktefi uvazuji jinak, neZ podle téchto
pilifi. Z ekonomického hlediska jsou tito lidé velmi dtleZiti pro obchod, nebot’ do ného vnaseji
dobro (tedy opak zminénych pilifi): soucit, stfidmost a lasku. Tito lidé tvori nezanedbatelné
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praxe tady jednoduSe selhavaji. Bud’ hodné, nebo malo.

Tento dokument nese nazev ,,Optimalizace nakladi a optimalizace zisku“. Dnesni nejCastéjsi
pravidlo je: ,,Minimalizace nakladii a maximalizace zisku“. Optimalizace nestoji proti tomuto
pravidlu, ale je jeho vyznamnou alternativou. Optimalizace nakladi znamena, Ze vyrobci nebudou
minimalizovat naklady na tkor kvality zboZi, které vyrabéji. Optimalizace zisku pro podniky
znamena, Ze v fetézu firem, které se podileji na vyrobé findlniho produktu, bude rozumna marZze,
ktera pak samotny finalni produkt ucini levnéjSim. Lidé, zdkaznici, tak mohou mit méné penéz na
to, aby si za né koupili vice vyrobki a sluzeb, které jsou kvalitnéjsi, a maji optimalni (rozumnou)
cenu.

Optimalizace je svobodné rozhodnuti. Na jedné strané stoji chamtivost (hrabivost), na druhé strané
stoji stfidmost. Optimalizace mtzZe byt pocatkem novych tivah o ekonomii spolecnosti. Ale ze vSeho
nejvice by mohla byt poc¢atkem tvah o rozdilu mezi dobrem a zlem, pychou a laskou. Ekonomické
uvahy prosté musi brat na zretel osobnostni rysy obchodu (emoce). Jinak to nikdy nebude, jak se
fik4, trefa do c¢erného. Tedy alespoii z dlouhodobého hlediska.



